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Die zwei wichtigsten Fragestellungen

far Unternehmer beil Kaufinteresse in der Krise

Was ist beim Kauf eines Unternehmens in der Insolvenz zu

beachten (Ablauf/Risiken)?

Wann bieten sich glnstige Einstiegschancen und

woran erkennt man diese?




Aktuelle Praxisprobleme bel

Unternehmenskéaufen in
Krisensituationen

Ablauf und Gestaltungsmaglichkeiten

des Kaufprozesses in der Krise




Transaktionen in der Krise

Asset Deal aulRerhalb der Insolvenz

Rechtliche Gestaltung, Risiken (insbesondere Anfechtung),

arbeitsrechtliche Fragestellungen

Share Deal aul3erhalb der Insolvenz

Rechtliche Gestaltung, Risiken (insbesondere Garantien)




Transaktionen in der Insolvenz

Die Sicht des Insolvenzverwalters verstehen:

Wie geht er vor?

Stabilisierung des Geschaftsbetriebes

Einleitung eines Investorenprozesses

Besonderheiten beim Kauf aus der Insolvenz

Vorteile beim Kauf aus der Insolvenz

Exklusivitat des Interessenten

Schnelligkeit des Verkaufsprozesses

Die andere Sicht der Aktiv- und Passivseite

Arbeitsrechtliche Erleichterungen

wsAbschuitteln“ langfristiger Vertrage




Transaktionen in der Insolvenz

(Fortsetzung)

Insolvenzplan oder Ubertragende Sanierung?




Chancen beim Unternehmenskauf -

wie erkenne ich sie?
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Umsetzung lhrer Plane viel Erfolg, denn
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